Business Intelligence e CPM - Soluzioni
per il controllo delle aziende
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- Quali sono le domande tipiche degli utenti ?

Qual e stata questo mese la
profittabilita per canale di vendita
e per categoria merceologica ?

Quali prodotti hanno S
registrato un trend negativo
del volumi di vendita negli
ultimi tre mesi per area
geografica ?

Qual e stato durante 'ultimo
anno I'evoluzione dello

scostamento Actual-Budget
per prodotto e per cliente ?



Il problema




Il problema....e la soluzione == =E
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Le soluzioni di Bl e CPM

ICE Suisse SA

OLAP Analisys
e Balance Scorecard
* Event Manageme
* Real Time reports
* Ad Hoc reportin
» Dashboarding
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midato di

Bilancio

nificazione e
Controllo

onsolidation
* |IAS compliancy
e Journals

anning
Budgeting

» Forecasting

e What — if Analisys
« Accounting
e Distribuited Pla

ettura e
Scrittura




Cognos Performance Management




ICE Suisse SA

La simulazione aiuta di piu a capire

» Simulazione di Scenario
» Goal Setting
» Scorecarding

» Consolidamento * Ricavi
* Management Reporting * Risorse necessarie
 Statutory Reporting * Vincoli

* Rendicontazione finanziaria  Profittabilita

* Profittabilita * Pianificazione pluriennale

» Scostamenti Analyze * Allocazione delle Risorse
« Efficacia » Budgeting operativo
* Statistica

. Monitor

» Performance Measurement
» Efficienza e utilizzo delle risorse
* Benchmarking e Metriche di riferimento




Alcune domande alle quali la
Bl e il CPM possono dare
facilmente risposta



AREA VENDITE
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AREA ACQUISTI
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CONTROLLO DI GESTIONE
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PRODUZIONE
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DIREZIONE
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Grazie per l'attenzione

I.C.E Suisse SA
We care about your business

Www.icesuisse.ch

Andrea Dolcini
Sales Account
andrea.dolcini@icesuisse.ch
Mobile +41 (0) 78 781 69 61

Via Mercoli 8a - CP 730
CH 6900 — Lugano
Tel.: +41.91 980 43 13
Fax: +41.91 980 43 15




